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«Das hohe Produktionsniveau halten»

Die Stierlin AG konnte letztes
Jahr nicht nur das 125-Jahr-
Firmenjubildum feiern, son-
dern verzeichnete dank reger
Bautatigkeit auch ein gutes
Geschaftsjahr. Geschafts-
fihrer Werner Badertscher |
ist auch fur das neue ]ahr
optimistisch.

INTERVIEW PHILIPP LENHERR

Nach dem Jubildumsjahr kinnen Sie
sich nun wieder voll und ganz auf das
Geschdft konzentrieren. Welche Ent-
wicklung erwarten Sie fiir dieses Jahr
- vor allem in der Bauwirtschaft, mit
der Sie einen grossen Teil des Umsat-
zes erzielen?

Werner Badertscher: Meiner Meinung
nach wird die Bautatigkeit dieses Jahr
weiterhin auf hohem Niveau verhar-
ren. Ob das 2012 auch noch so bleiben
wird, sei dahingestellt. Da wir uns, wie
gesagt, auf einem hohen Niveau bewe-
gen, konnte es auch mal wieder einen
Riickgang geben, der sich dann auf
unser Geschift auswirken wiirde. Fiir
2011 ist unser Ziel, das hohe Niveau in
der Produktion zu halten.

Exportorientierte Betriebe leiden
derzeit unter dem schwachen Euro.
Wie sieht das bei Stierlin aus? Profitie-
ren Sie vielleicht beim Einkaufvon
Stahl oder Werkzeugen sogar davon?
Badertscher: Teilweise profitieren wir
schon davon. Beim Stahl allerdings ist
nicht der Euro-Wechselkurs der grosse
Preistreiber. Wechselkursschwankun-
gen werden iiblicherweise auch gleich
weitergegeben.

Wie haben sich der Stahlmarkt und die
Preise, etwas langerfristig betrachtet,
denn entwickelt?

Werner Badertscher, Geschéftsfiihrer der Stierlin AG, im Handwerkerzentrum in Herblingen.

Badertscher: Bevor China ab etwa
2003 als grosser Nachfrager auf den
Markt gekommen ist und Ressourcen
in grossen Mengen einzukaufen be-
gonnen hat, war der Markt sehr kon-
stant auf einem durchschnittlichen
Niveau. Schwankungen gab es zwar
immer, diese waren aber gering. Seit
dem Markteintritt Chinas hat es
aber starke Ausschlige gegeben. Die
Welt-Rohstahlproduktion ist seither
um 50 Prozent gestiegen. Zeitweise
war es schwierig, genug Stahl auf-

zutreiben, um die Versorgung sicher-

zustellen. Dann waren wir sehr froh
um unsere langjéhrigen guten Ge-
schiftsbeziehungen zu unseren Liefe-
ranten.

Ein weiteres wichtiges Standbein
von Stierlin ist das Handwerker-
zentrum. Insgesamt fiithren Sie iiber

100000 Artikel, von kleinen Schrauben

und Werkzeugen iiber Gartenmobel bis

2u grosseren Maschinen. Wie behdlt
man da eigentlich den Uberblick?
Badertscher: Das war genau wihrend
unseres Jubildumsjahrs ein grosses
Thema. Wir haben dafiir ein neues
ERP, ein «Einheitliches Ressourcen-
Planungssystem», eingefiihrt, welches
iiber die Stierlin AG hinausreicht und
mit anderen Gesellschaften der FF
Group verkniipft ist.

Welche Vorteile und Synergien ergeben
sich fiir Stierlin aus der Zugehorigkeit

zur FF Group?-

Badertscher: Wir profitieren beispiels-
weise von der gemeinsamen Beschaf-
fung. Das erméglieht es uns, unseren
Kunden die Produkte zu attraktiven
Preisen anzubieten. Es reicht heute
nicht mehr, der lokale Anbieter zu sein
und kompetente Mitarbeiter zu beschaf-
tigen. Auf zahlreichen Ebenen gibt es
zudem Moglichkeiten zum Erfahrungs-
austausch innerhalb der FF Group.

Bild Philipp Lenherr

Ist die grenznahe Lage von Schaffhau-
sen ein Problem fiir Stierlin? Gerade
Jjetzt mit dem gunstigen Euro kinnte
sich ja mancher Handwerker auch

mal ennet der Grenze umschauen.
Badertscher: Ausschliessen kann
man das natiirlich nicht. Wenn man
einzig den Preis beriicksichtigt, kann
das punktuell interessant scheinen.
Wenn der Handwerker aber seinen
Anfahrtsweg mit einberechnet und
unterschiedliche technische Daten
wie auch die Anderung der Anschluss-
stecker bei elektrischen Geriten be-
riicksichtigt, dann rechnet sich das
eher nicht. Hinzu kommen auch noch
die Zollformalitaten, die. wiederum
Zeit beanspruchen. Zudem sind die
Preise auch in der Schweiz umkampft,
was die Kunden positiv spiiren. Bei
den Gartenmdbeln hingegen, die wir
im Handwerkerzentrum haben, ist der
Preiskampf hérter, und die Leute ver-
gleichen die Preise genauer. Stierlin

Stierlin AG
Im Uberblick

Grilndung Die Wurzeln der heuti-
gen Stierlin AG liegen in der 1885
an der Schaffhauser Oberstadt ge-
griindeten Eisenwarenhandlung
Ferdinand Stierlin. Seit 2004 ge-
hért Stierlin zur FF Group.
Geschiftsbereiche Der wichtigste
Bereich ist der Stahl. 50 bis 60 Ton-
. nen Betonstahl werden téglich ver-
arbeitet. Im Angebot sind weitere
Produkte wie Stahltréiger, Rohre
und so weiter. Zum Bereich Werk-
zeuge gehoéren auch Produkte fiir
Haus und Garten. Der Bereich Si-
cherheit umfasst Bes¢hldge und
Sicherheitstechnik wie Schliess-
anlagen und Zutrittssysteme.
Mitarbeiter Die Stierlin AG be-
schéftigt derzeit 65 Mitarbeitende
und bildet Lehrlinge in drei Be-
rufsrichtungen aus (KV, Logisti-
ker und Detailhandelsfachmann).

bietet Qualitidt, Service und eine
grosse Auswahl vor Ort. Preislich sind
wir dabei. Wir fithren diesbeziiglich
auch immer wieder Verhandlungen
mit Importeuren.

Was bleibt Ihnen vom Jubildumsjahr
2010 in Erinnerung?

Badertscher: Das grosste Highlight
war natiirlich, dass wir 125 Jahre Stier-
lin AG tberhaupt so gross feiern konn-
ten. Nur sehr wenige Schaffhauser Fir-
men, die heute noch denselben Namen
tragen wie bei der Griindung, konnten
das bereits tun. Dass wir das entspre-
chend feiern wollten, ist ja selbstver-
stdndlich. Wir hatten das ganze Jahr

_ hindurch mehrere Jubildumsveranstal-

tungen, fiir Kunden beispielsweise das
Handwerkerfest im Herbst. Auch mit
den Mitarbeitenden wurde das Jubi-
laum gefeiert. Zudem gab es jeden
Monat ein spezielles Produkt zum Jubi-
ldumspreis von 125 Franken.



